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Vernisaz vystavy SPOLU
Vystava vytvarnych praci nakupcd, zakazkard, tymu PROEBIZ a Sirokého okruhu jejich spolupracovnikt a rodinnych prislusnikd.
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a dalsi vytvarné realizace. Vystava béZi po celou dobu trvani festivalu.

Béh s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

INSTITUCE

slavime

20

Kralovna drdold
Svérte se do rukou nasf filmové maskérky.

1 TOP PROCUREMENT : ! , 3 STRATEGIE Al MENi PRAXI START-UP 6 PRIPADOVE ESG/ MMR HAVEL & PART- 1 EVROPSKE
LEADERS LIDE & RIZENI RIZIK NAKUPU STAGE STUDIE UDRZITELNOST STAGE NERS STAGE INSPIRACE
— " i As 4|1i I w o e | I & B B pening M@ 1o synnex | I — I ©Qveoun 1 Deloitte UVO ' o= |5u [ CI—
IKONICA MINOLTA  ——
Voderure: 1vana Ondruchovs TYM CATEGORY NAKUPNI PROCES V NA- TRENDY STAVEBNICTVI: TRI PISMENA, KTERA LIGA MISTRU
oaderuje: Ilvana Ondruchova T = 4 o e = 4
! JiFi $palek MANAGEMENT STROJICH, KTERE MAME V PROCUREMENTU USPESNE POSTUPY ZNAMENA]JI BUDOUC- . .
P Dramaturg: Tomas Veit Dramaturg: Peter Majtan Dramaturg: Petra Vrbova, Dramaturg: Ondrej Jombik Dramaturg: Jan Hirsch NOST - ESG Dramaturg: Leona Gergelova Dramaturg: Ondrej Curilla Dramaturg: Grzegorz Filipowski
Moderuje: Zden&k Mikes Zdenék Pytlicek Matéj Latal Dramaturg: Filip Saska, Ivana Zajacové Steigrova, Adéla Havlova
1.1 TRENDY EVROPSKEHO 9:10-9:50 2.1 ORGANIZACNIDESIGN 3.1 CATEGORY MANAGE- 4.1 MS OFFICE 365 5.1 SCOUTBEE 6.1 USPESNY PRIKLAD 7.1 KOMPLEXN{ UVOD 8.1 DOPAD NA UDRZITELNOST 9.1 VERTICALLIMITS, .~ 10.1 KOUZLO USPESNEHO
PRUMYSLU A KLICOVE KOMPETENCE MENT PRAKTICKY - JEDNOTLIVE NASTROJE, - Al SUPPLIER POKROKOVEHO TENDRU DO PROBLEMATIKY ESG Petr Dovolil - Czech BCSD - IN-HOUSE ZADAVANI. NAKUPU V BANKOV-
Radek Spicar - Svaz primysiu a dopravy Tomds Vet - Asahi ] A PRITAZLIVE APLIKACE A JEJICH RELATIONSHIP VE STAVEBNICTVi David Mejsnar - Deloitte David Dvordk - MMR CR ‘s’gc';‘LEUB&'-‘{(‘:’ERT'KA'-N' NICTVi
Michal Kristifidk - Amazon Leona Gergelovd Steigrovd - MMR CR Peter Majtdn - MOL Group VYUZITI MANAGEMENT Vyznamné tispory, minimalnivicepréce, Michaela Kloudovd - INCIEN Jan Doubal - NAKIT specialista - mBank
Aot latele= GiinD aplikace udrzitelnosti. Matds Holubkovic - Havel & Partners Radoslav Duberi - Tatra Banka, d.s.
9:50-10:30 2.2 KLICOVE INDIKATORY 3.2 JAK STAVET CATEGORY 4.2 TVORBA NAKUPNICHSTRA- 5.2 ADEOS _ Marcel Bogda - ESET. 7.2 USPESNA INTEGRACEESG 8.2 NOVE VYZVY 9.2 SIMPLY CLEVER 10.2 DIGITALNi
VYKONU STRATEGY TEGIH & RISK MANAGEMENT - FINANCNI RiZEN{ JED- 4 DO NAKUPNI STRATEGIE A INSPIRACE Z PRAXE - SMART PRISTUP TRANSFORMACE
1.2 VYUZITi CHAT GPT Martin Zelinka - Siemens Energy Martin Pokorny - Siemens Energy NODUSE AS RADOSTI ~ - Leos Vrzalik - Asahi Zbynék Miklik - Liberecky kraj A CHYTRE NAKUPNI Marko Blazevic - Orange
: < Barbora Pohankovd - Asahi Mihdly Zsolt Sdndor - MOL Group Miroslav KoFinek - ADEOS 6.2 CIRKULARNi EKONOMIKA Benjamin Hague - INCIEN NASTROJE o Henryk Morski - Orange
& COPILOT V NAKUPU Vojtéch Hotdrek - NOTINO Ondrej Kuruc %’!ﬁéﬁﬁ; kPJ‘%SfZ ZSZ,"Q%‘G”,‘EZ;’,’S‘“’ tukasz Ostrowski - Allegro
Rasto Koval - Cequence . . = - - PR - - Ministerstvo dopravy SR
Peter Banda - Cequence 10:30-11:10 2.3 TYM & KRITICKE SITUACE 3.3 PRIPADOVA STUDIE: 4.3 PLANOVANI NAKUPNICH 5.3 MAMA Al Branislav Sarmir - obstardme.sk 7.3 ESGZPOHLEDU 8.3 DIGITALIZACE ATECHNO- 9.3 BEST VALUE APPROACH 10.3 SYNERGIE S DODAVATELI
Tomds Sebek - Lékari bez hranic ZMENA STRATEGIE AKTIVIT & DATA MAN- - CHYTRY AGENT BUSINESSU A STATU LOGIE VE STAVEBNICTVI BEZ KOMPROMISU specialista - Tauron
Veronika Koneénd - MOL Group AGEMENT K VASIM SLUZBAM Petr Dovolil -lC'eska’ podnikatelskd rada Leona Gergelovd Steigerovd - MMR CR Jakub Bazgier - Sprdva Zeleznic Mladen Lekic - Adriatic Metals BH d.o.o.
Jacek Jarmuszczak Jifi Vrobel, jakub Linhart - MAMA Al pro udrzt/telny rozv0/ . ) Martina Selejovd - AVZ Josef Hlavicka - Havel & Partners
- OperaPro Procurement Consultancy Jan Pospichal - Sprdva Zeleznic
1.3 CHYBY V NAKUPU
7 Ré sk - Penta Hospitat 110130 Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK Wb COFFEE BREAK
Katerina Koldckovd - OTIDEA
NAKUP V SUKNICH RISK MANAGEMENT POKRACUJEME B INOVATIVNI COST DRIVERS ESG DATA & REPORTING NA TEPU DOBY
V NAKUPNICH KROCICH TECHNOLOGIE V PRAXI .
Dramaturg: Tomas Veit, Zden&k Mikes Dramaturg: Peter Majtan Dramaturg: Petra Vrbova, Dramaturg: Ondtgj j’ombl’k Dramaturg: Jan Hirsch ?ramaturg: Leona Gergelova Dramaturg: Ondrej Curilla Dramaturg: Grzegorz Filipowski
Moderuje: Tomas Veit Zdeng&k Pytlicek Matég;j Latal Distributor Steigrova, Adéla Havlova
1.4 JAK USPET VKRITICKYCH  11:30-1210 2.4 TRI PILIRE MODERNIHO 3.4 PRIPADOVA STUDIE: 4.4 PRUZKUM TRHU ) 5.4 ROSSUM 6.3 ANALYZA NAKLADO- 7.4 DOVERYHODNOSTDAT 8.4 AGILNiZADAVANIVZVIT 9.4 FVE UDRZITELNE 10.4 MODERNI NAKUP
SITUACICH NAKUPU VENDOR LOCK-IN & REALIZACE NAKUPNi - EFEKTIVN{ ZPRACO- VYCH FAKTORU A CO? KALKULACKA Diana Rddi Rogerovd - Behind Invetions ENERGIE tukasz Mazurowski - PROFITIA
Tomds Sebek - Lekdri bez hranic Martina Kaprdlovd - U. S. Steel Milos Olejnik - ESET AKTIVITY VANI DOKUMENTU Fragmentace a strategie fizeninakladd, David Mejsnar - Deloitte Ondrej Jecny - MMRICR_ Jaroslav Sida - Jabloneckd energetickd tukasz Ostrowski~ Allegro
Marcela Tur¢anovd - APUeN SK Pavel Cech - Sedlakova Legal udrzitelnost ainovace v nakladovém Martin Breyl - Ceskd spofitelna Ondrej Profant - MMR CR Petr Oplustil - Havel & Partners
managementu. Marie Machdlkové - 1BM / Thein Fridrich Matéjik - IBM
- S Peter Cambdl - Slovenské elektrdrne . P S - 2 -
12:10-1250 2.5 SKRYTE HEROES 3.5 ESG RIZIKA 4.5 TRANSAKCNI PROCES 5.5 GREENOMETER . 7.5 NA CO BANKY HLEDI 8.5 INOVATIVNI VYUZITI 9.5 DNSANAKUPLIDSKE 10.5 BUDOUCNOST NAKUPU
Martina Balounovd - Novartis Alexandra Major - MOL Group & UZAVRENI SMLOUVY - UHLIKOVY STOPAR Vv RAMC| SCORINGU METODY OPEN HOUSE VE PRACE ZE ZNEVYHODNE- Adam Bernacki - algorytmia Sprzedazy

MENTALNi ZDRAVi
& WORK LIFE BALANCE
Zora Vypustdkovd & Lubomir Vypustdk

1.5

Bibidna Perdtovd - U. S. Steel

Dominika Zwirbla-Kalman
- PORRS.A.
Leos Vrzalik - Asahi

Karel Kotoun - GreenOmeter
Matéj Ldtal - NOTINO

=R (R ATaT 1250-1330 2.6 ZENY V NAKUPU . 3.6 KVALITNI DATA 4.6 REPORTING .
Leona Gergelovd Steigerovd - MMR CR PRO RIZENI RIZIK & OPTIMALIZACE PROCESU
Petra Flagner - Lidl DE i
Karolina Chudd - ExxonMobil Petr Musil - Dun & Bradstreet
Daga Obuch-Paldkovd Matthieu Chudoba - Skoda Auto
- - Ministerstvo obrany SR
1.6 KVALITAV NAKUPU
Tomds Sova - Lettétz Praha 1330-430  [®| LUNCHTIME f®| LuncHTIvE f®| LuncHTIME
Martin Vyklicky - VUT Brno
PRIBEHY VLIV GEOPOLITIKY TRENDY
USPESNYCH ZEN NA PROCUREMENT A BUDOUCNOST Al
Dramaturg: Tomas Veit, Zdené&k Mike3 Dramaturg: Peter Majtan Dramaturg: Jaromir Sponar
Moderuje: Tomas Veit
1.7 MISTRIVYJEDNAVANI 1430-15:10 2.7 VULE BEZ HRANIC 3.7 HROZBY & PRILEZITOSTI 4.7 VELKEFINALE OCIMA
%ar;{n ie/}inka’—ssf_emens EEnergy ﬁjioyti;:rlTi]mitujl’ciokolnost stane hnacim GEOPOLITICKE SITUACE HVEZDY Al
artin FOOIy- S'emens Fnergy PRO PROCUREMENT Vyuziti Al turevolutné trans-
an Mexo Rehdk - NegotiCON S, g - yuzi I vprocurgmep urevolucne rags
/Tomdf Burda - NegOECON beaozanadptochyoy Cina, Rusko, Ukrajina, Tchaj-wan, formuje ;pusob}/ 'de”F'ﬂkace do&iavate‘lu,
Rudé more optikou Vladimira Baara ﬁ;;gg?:ﬁ:;i%?ﬁ#ﬁg;jg;ﬁ:ocesu aoptima-
Jednaz nejvétsich osobnosti geopolitiky, o3 . -
- - = VLADIMIR BAAR o kritickych trzich A 'é‘;’s'ﬁ‘;t"”’”"/ &
15:10-15:50 2.8 BOHYNE EMPATIE %

Jak nejstarsiviidcovska vlastnost lidstva
méni nas svét

Mimi Nicklin - FREEDM & Empathy
Everywhere

ajejich vlivu na business.
Vladimir Baar - Ostravskd univerzita

2.9 MIMI NICKLIN
- AUTOGRAMIADA

Bestseller Softening the Edge

5.6

SEMANTIC VISIONS
- DETEKCE RIZIK

Lukds Gdbor - ACTUM Digital
Matéj Holub - SAP

f®| LuncHTIVE

6.4 TRENDY V NAKUPU ENER-
GII PRO CELOU SKUPINU
Lenka Vinklerovd - CITIC Europe Holdings

t®| LuncHTIME

NAKLADY ZIVOTNIHO
CYKLU

Dramaturg: Jan Hirsch

mlm
7S]

/ TYKA SE TO NAS VSECH
Martin Breyl - Ceskd spofitelna
Marie Machdlkovd - IBM / Thein

VEREJNYCH ZAKAZKACH
Filip Hdjek - TSK

Natdlie Poldskovd

- Fakultni nemocnice Ostrava

NYCHSKUPIN
Simona Galouskovd - RSD
Libor Novdk - Havel & Partners
Jan Pospichal - Spréva Zeleznic

Marcin Zborowski - Thule Group

7.6 ROZSAH A HLOUBKA ESG

REPORTINGU
Marie Machdlkovd - IBM / Thein

{®| LuncHTIVE

ESG LIFE CYCLE
ASSESMENT GUIDE

DNS A HODNOCENI KVA-
LITY - BODY SHOPPING

Branislav Hudec - UVO
Jiri Simon -Krajskd zdravotni

8.6

t®| LuncHTIME

Dramaturg: Leona Gergelova
Steigrova, Adéla Havlova

9.6 SOUTEZ O NAVRH
Pavel Pajdar, Petr Hofhanzl
- Sprdva Zeleznic
Josef Hlavicka - Havel & Partners

t®| LuncHTIME

Dramaturg: Ondrej Curilla

10.6 PROCUREMENT

AVENGERS

Diana Najtkowska-Sapryk - ProcureMe
Denis Miletovi¢
- Procurement expert from Croatia

f®| LuncHTIME
ATRAKTIVNI NAKUP

Dramaturg: Grzegorz Filipowski

6.5 TCO & LCCUVSECH
TENDRU, KDE TO DAVA
SMYSL

Sven Schirmer
- OBB- OSTERREICHISCHE BUNDESBAHNEN

7.7 ENVIROMENTALNI
DOPAD DOPRAVNICH
PROSTREDKU A OBALO-
VYCH MATERIALU

Leos Vrzalik - Asahi
Michaela Kloudovd - INCIEN

8.7 JASNY CiL - SPOLUPRACE
Zbynék Miklik - Liberecky kraj
Ivan Macho - PKV Build
Patrik Neuwirt - G4G

9.7 DESIGN TO BUILD
- LIBENSKY MOST

Josef Richtr - TSK
Petr Oplustil - Havel & Partners

10.7 ZMENA JAKO
PARADIGMA
Dominika Zwirbla-Kalman - PORR S.A.

6.6 INSIGHT BOARD _
- SDILEN{ JAKO ZAKLAD
USPECHU

Blanka Moravcinskd - Veolia

VELKE FINALE:
TRENDY ESG

Krzysztof Izdebski - OSEUC
Filip Saska - Deloitte

7.8

FSA & GRAND PRIX

Galavecer spojeny se slavnostnim udélovanim cen osobnostem firemniho nakupu a verejnych zakazek
a ocenéniinovativnich, inspirativnich nebo trendovych napadd uvedenych do nakupni praxe.

8.8 ELEKTROMOBILITA

9.8 ODVAHOU K POKROKU
Helena Ulrychovd
- DigitdIni a informacni agentura
Ondrej Curilla - Havel & Partners

10.8 OKIEM KUPCA
Jacek Jarmuszczak
- OperaPro Procurement Consultancy
tukasz Jedraszkiewicz - TAURON Cieplo

Zména programu vyhrazena. Uvedeni pfednasejici jsou zatim pfedmétem jednani.
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B&h s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

Kralovna drdolt
Svérte se do rukou nasi filmové maskérky.

— v — B = SN CHAT GPT N > KVALITA VE TRENDY VE -
1 TOP PROCUREMENT :Z . 3 EKONOMIKA 4 CHYBY 5 START-UP I il 7::;;;%’;"5 8 GRAND OAK SRR IvCh 10 T
LEADERS VYJEDNAVANI A NAKUP V NAKUPU STAGE V NAKUPU v P KuPU STAGE ZAKAZKACH ZAKAZKACH
— ] B SIEMENS B B amazon?® L F— L o B o coence B — - GRANDOOAK
N ROZMANITOST CENTRALIZACE NEFUNGUJICi SNATKY DOSTUPNEINOVACE KLICOVAPRAVIDLA  TECHNOLOGICKE
e . OSOBNOSTI A DECENTRALIZACE PRO VYUZIVANI Al NASTRAHY A JEJICH
Ivana Ondruchové Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristinak Dramaturg: JiFi R6Zanski Dramaturg: Jana Sedlakova Dramaturg: Rasto Koval, ﬁEgENl’ Dramaturg: Marek Smid Dramaturg: Alena Sevéikova

Martin Pokorny Petr Kohout Dramaturg: Martin Vyklicky Moderétor: Jan Zahalka

1.8 OKIEM KUPCA: 9:50-10:30  2.10 EGO JE DOBRY SLUHA, 3.8 VYHODY A NEVY- 4.9 PODCENENI PARAMETRUI. 5.9 VYZNAM INVESTIC 6.7 Al JAKO HRACKANEBO 7.9 ZASADNIiVYZVYAPRIN- 8.9 FIDIC _ 9.9 TRIBRATRIANEBPRI _  10.9 PROPRACOVANY ESHOP
SKOLA HROU ALE SPATNY PAN HODY CENTRALIZACE Vaclav $lapka - $koda Auto DO TECHNOLOGI| NASTROJ? CIPY KYBERBEZPEC- - PRILEZITOSTI A RIZIKA PREDSTAVEN([ INVESTIC- NA NAKUP POTRAVIN
Jacek Jarmuszczak Mapa efektivni komunikace; EGO jako A DECENTRALIZACE Katefina Koldckovd - OTIDEA LEGAL A POKROKU Zefektivnéni firemniho ndkupu NOSTI: Kdy pouzit FIDIC a kdy ne. Zpracovani NiCH ZAMERU Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova
- OperaPro Procurement Consultancy nastroj Uspéchu i netspéchu. NAKUPU Bronislav Neubauer pomoci umélé inteligence. Provéfené postupy, jak ochranit zvlastnich podminek FIDIC. Rizika - SPOJTE siLy Daniela Slovdkovd
wrfqtﬁécj)%ﬁcqsz,/dewm Jana Dubcovd - CNPK ;Prémpg/ifng/ineérm/\g hi - Uvod do Al Definice a zakladni prin- eIy VI FE YL, p?dle FIDI-C' ; Martin Vyklicky - VUT Brno gloiezidienor
: i Agata Szymczak - Amazon arbora Ponamtova=Asenl cipy v kontextu firemniho nakupu Karel Galuska - T-Mobile g‘;c‘//%vk'z%’g’jydﬂiﬂggg:’iime"t expert - JMK

- Pfipadové studie: PFiklady Gspésné Miroslav Knob - OTIDEA LEGAL Martin Hadas - MUNI Brno
integrace Al v ndkupnich procesech

1.9 AKTUALNI EKONOMICKE  10:30-11:10 211 CHCES-LI S VLKY BYTI, 3.9 PRAKTICKE PRIKLADY:  4.10 ZAVISLOST 5.10 PREDIKCE CENA - Nastroje Al pro ndkupnimanazery: 710 DATOVA OLYMPIADA: 8.10 FIDIC i o 9.13 PREDBEZNE TRZNi 10.10 PRIPADOVA STUDIE
TRENDY V CEE MUSIS S NIMI VYTI GLOBALNI VS. LOKALNi NA DODAVATELI A CHOVANi DODAVA- el Qostupnychnastrolda elich Mitovstiviodnaloveniiz I imaxl - PRAKTICKE POUZITI KONZULTACE NA VYUZITi DNS
Miroslav Singer - Generali CEE Profilovéni jako sou¢ast vyjednavani. UROVEN Michal Garaj - Mesto Bratislava, TELU S BINARBASE — Integrace Al do stavaiiciho systému: \?;avgl ;/yriusllltslcl':jari#ggl;DaPtl'llaiZuITOStl Navyseni ceny béhem realizace. - BEST PRACTICE A KATALOGU
Tomds Veit - Asahi Uwe Flach - Bundesbeschaffung Austria Jacek jarmuszczak Krokgza krokem ' Y ) Jifi Skuhrovec - Datlab \lzll)grcazzepglfme'ny Shmltuuyg\l/ kOnt?XFu Marcela Turcanovd - APUeN SK MariimDufalopUNIBS

Kamil Lipski - Amazon - OperaPro Procurement Consultancy RV i R Adam Kasdk NadaVoracovd = MUN! Brno
tukasz Jedraszkiewicz g eren i EnechlZa koot Holly Vdclav Holicky - CManagement - Odvoz a likvidace odpadu
- TAURON Cieplo ety A e Il RELp David Klima- CManagement Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova
Miroslav Knob - OTIDEA LEGAL
1.10 INOVACE JAKO o
T A e 11:10-11:30 * COFFEE BREAK ﬁ, COFFEE BREAK & COFFEE BREAK & COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK &, COFFEE BREAK * COFFEE BREAK & COFFEE BREAK
Lubos Maly - Red Button > X - P - -
g ZIVOT VYJEDNAVACE DOPADY CENTRALIZACE CHYBY, O KTERYCH START-UPY NA BAZI Al KOMUNIKACE S Al INFORMACNI
A DECENTRALIZACE SE NEMLUVI REVOLUCE B B
= Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifnak Dramaturg: Jifi R6Zanski Dramaturg: Jana Sedlakova Dramaturg: Rasto Koval, Dramaturg: Marek Smid Dramaturg: Martin Vyklicky Dramaturg: Alena Sev€ikova
CVICME V RYTME s Nelou Gopanovou Martin Pokorny Petr Kohout Moderator: Jan Zahalka
1.11 BUDOUCNOST 11:30-1210 212 NASLOUCHEJ TOMU, 3.10 ODLISNOST POZADAVKU  4.11 PODCENENiPARAMETRUIL.  5.11 INTELIGENTNi AUTO- 6.8 JAK ,,MLUVIT” S UMELOU 711 ROBOTIZACE 8.11 PRAKTICKY VYKLAD 9.11 DVA PRISTUPY, 1011 ROZBOR NEJAKTUALNE]-
Al'VNAKUPU CO TI DRUHA STRANA Viiv na organizatni strukturu. Martin Repko = Svet zdravia MATIZACE BACK-OFFICE INTELIGENCI PRO LEPSi DOSTUPNA VSEM PRAVIDEL PRO ZADA-, JEDEN CiL - KVALITA SiCH LEGISLATIVNICH
Jaromir Sponar - Konica Minolta NERIKA Ondrej Jombik - ZSE Jan Pospichal - Sprava Zeleznic PROCESU S DIGITASK NAKUPNi ROZHODNUTI Aneb jak usetfit pFi n&kterych dkonech VANIVZ Y DOTOVANYCH Michal Garaj - Mesto Bratislava ROZHODNUTI
Petra Vrbovd - GasNet Empatie, respekt a diivéryhodnost Kristina Zarubovd - Amazon Adam Bernacki - algorytmia Sprzedazy az100% Casu s Automation Dock. PROJEKTU Martin Vyklicky - VUT Jaroslav Lexa & Lubomir Kubicka - UVO
jako cesta ke spolupraci. - Jazyk Al: Jak formulovat pozadavky ﬁ%ﬁl’;efu@igigef;Lf“;ﬁg’%‘;!g’;;d%‘éz‘; Katefina Koldkovd - OTIDEA LEGAL Mojmir Floridn - UOHS
pro efektivni interakci
12:10-1250 213 ANO MUZE BYT 3.11 CENTRALIZACE NAKUPU 412 NEDOSTATECNY ODHAD  5.12 ARMADA ROBOTIC- - Utenf se s Al: Adaptace Al nafiremni 712 SIMBA: LVI KRAL 8.12 NEJ(:ASTENEJ' 912 BIM 1012 PREZKUM A REVIZE
| PROBLEM Z POHLEDU IT LIMITU VLASTNIHO TYMU KYCH BRIGADNIKU PSSy O SpeEiile DIGITALNIHO NAKUPU POCHYBENI - ZAOSTRENO NA Efektivni krok do budoucna.
112 ZENY V NAKUPU Cesta k efektivni dohodg; Principy TECHNOLOGII Marcin Zborowski - Thule Group oD AIVIRO - Vyzvy v komunikaci s Al: Jak prekonat P2P pro malé a stfedni podniky a Al Typicka sporna zjisténi kontrol- KONECNE PRINOSY Adéla Havlovd - MMR CR
© - At funkénich dohod. Milos Olejnfk - ESET Michal Lehar, Piotr Zalewski, bariéry a doséhnout plynulosti pro[Toperace. ;‘/;;':ei"zg:/g‘;ka - Zddenék Rudovshky— CVUT Miroslav Slastan - UNIBA
?%g,_g&%g:?,ff;,‘,}a” Jiti Sven Svérdk - Amazon Pavel Hrncir - L';;jii‘i‘;:;u kazka: Priklady, Use Fillp Saska - Defoitte Jiri Skuhrovec - Datlab
2,”,-‘,’,%"&’2‘7‘,’;@‘}’5,”33“’ s steel 1250-1330  2.14 KOMUNIKACE V 3.12 VLIV NA DODAVATEL- 4.13 CHYBY.VE VYJEDNAVANI  5.13 VYHLEDAVANI A KVA-_ 713 OD IMPLEMENTACE 8.13 FINANCNI KOREKCE 9.13 KVALITAV NAKUPU IT 10.13 NEJVETSI NEPRITEL
- Behind Invetions KONFLIKTNI SITUACI SKE VZTAHY AV PRISTUPU VYUZITI LIFIKACE DODAVATELU INOVACI K LEGOLANDU U DOTOVANYCH A PRAVNICH SLUZEB ZADAVATELE?
Kdy? se vyjednavani , Sprajcne’; Tomd Veit - Asahi TECHNOLOGII ZA POMOCI Al Lubos Malj - Red Button ZAKAZEK PO NORSKEM VZORU Je sam zadavatel.
Jak se vyhnout Spatné dohodg. Michal Kristiridk - Amazon %g{%ﬁﬁ%sk, - Thule Group OD SCOUTU Marek Smid - Grand Oak Marek Zelenka - OZiveni Mojmir Florian - UOHS
Andrzej Kulbiriski - PROEBIZ Pavel Zuska - OTIDEA LEGAL Jan Slezdk - KGS Legal Markéta Dlouhd - UOHS
1.13 EMPATIE
& AGE MANAGEMENT 13301430  [@®| LUNCH TIME f®| LuncHTIME f®| LuncHTIME f®| LuNCHTIME f®| LuncHTIME f®| LuncHTIME f®| LuncHTIME f®| LuNcHTIME {®| LuncH TIME
Mimi Nicklin p - pu
- FREEDM & Empathy Everywhere KDO S KOHO EKONOMIKA ZTRATA KYTICKY HI-TECH START-UP NEVIDITELNA RIZIKA INOVACE
V NAKUPU V PROCUREMENTU . .
Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifnak Dramaturg: Jifi R6Zanski Dramaturg: Jana Sedlakova Dramaturg: Rasto Koval, Dramaturg: Marek Smid Dramaturg: Martin Vyklicky Dramaturg: Alena Sevcikova
Martin Pokorny Petr Kohout

1.14 VELKE FINALE: 14:30-15:30  2.15 MISTRI VYJEDNAVANI: 3.13 VYHLEDY NA 4.14 CHYBY, KTERE MUZOU 5.14 AUTOMATIZACE ANA- 6.9 CO Al NERIKA/JAKTO 714 OZVENY BUDUCNOSTI  8.14 VENDOR LOCK-IN 9.14 TCO NA PORIZENI 1014 DETEKCE KARTELU

VLIV GEOPOLITIKY USPECH NENi ZADARMO NOVE TRHY, __ STAT REPUTACI LYZY TRENDU A TRHU OVLIVNUJE FIREMNi NAKUPU /SLA BEZ CHYBY / AUTOMOBILU SNADNO A RYCHLE
NAPROCUREMENT Coznés dél4 tspesné vyjednavace. NAHRADA ZA CiNU, Marcela Turcanovd - APUEN 5K SKRZE SOCIALNI SITE NAKUPY CHYBY A ZKRES- Aljednoduse, lidsky a prehledné JAK SPRAVNE CisT ATECHNIKY Radoslav Delina - TUKE
ggmgﬁggr_- ,fgifgg;lklz univerzita EURO 7,EKONOMICKA Wartin Kapler -~ Kofola S LAKMOOS LENi Al: ROZPOZNANI O e e NABIDKY Martin Rajman - Ceskd televize

PREDPOVED Z POHLEDU
FINANCNICH INSTITUCI
A PREDIKCE PRO
NAKUPNI SVET

Mojmir Florian - UOHS
Markéta Dlouhd - UOHS

A MINIMALIZACE RIZIK

- Transparency Al: Jak pochopit a inter-
pretovat rozhodovaci procesy Al

- Pravni a etické aspekty vyuzivani Al

flow se Cequence.

Rasto Koval - Cequence
Jana Dubcovd - CNPK

Pavel Cech - Sedlakova Legal
Marek Griga - Jump Soft
Fridrich Matéjik - IBM

10.15 5V SMLUVNICH POKUT:

Miroslav Singer - Generali CEE v nakupu MATE SM LUVNi
- Strategie mitigace rizik: Plan pro POKUTY? A MOHL BYCH
zvladnuti potencialnich problému JE V|DET7

NAKUPNI| REGATA

Dlouha kava
NETWORKING MEETING

- DeepFake attacks

Na ¢tvrtecni odborny program bude opét navazovat
tymova vodacka souté? na divoké Ostravici NAKUPNI REGATA.
PFibalte plavky, boty do vody a energetické tycinky.
PFihlasky uz prijimame.

Zavérecné setkani u kulatych stoll s osobnostmi festivalu, spikry, dokumentaristy, fotografy, filmari a cleny Think tanku PROCUREMENT BOARD.

Jan Zahdlka - Zahdlka Consulting

Zména programu vyhrazena. Uvedeni pfednasejici jsou zatim predmétem jednani.



